KREIRANJE PRODAJNE STRANE

Kada postavljate naslovnu stranu sajta ili kreirate prodajnu stranu za vaš program imajte na umu da ona treba da odgovori na 3 ključna pitanja:
1. Čime se bavim? Šta radim? 
2. Šta je konkretan proizvod ili usluga koju nudim?
3. Kako kupac može da kupi? 
Imajte uvek na umu da je osnovni cilj vašeg sajta ili prodajne stranice PRODAJA. Zato je važno da budete jasni i konkretni, da kupac za kratko vreme može da shvati šta nudite. Stavite fokus na kupca i direktno komunicirajte rezultat koji će dobiti kada kupi vaš proizvod. 
10 ELEMENATA PRODAJNE STRANICE
Ova tabela vam služi kao podsetnik svih 10 elemenata koje smo prošli. Ukoliko već imate sajt upišite koje elemente već imate, koje planirate da unapredite i dodate i obeležite one koje smatrate da vam nisu potrebni. U svakom polju napišite koji sadržaj planirate da koristite, kakvu fotografiju, video ili ilustraciju ćete koristiti. Jednom kada uradite ovakvu skicu biće vam mnogo lakše da je samostalno ili uz nečiju pomoć zaista i napravite.
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